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Der Product Management Cycle
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Das HIPPO (Highest Paid Person‘s Opinion)

Argumente ernstnehmen und 
abwägen

Gegenargumte sollten Hand 
und Fuß haben

Nicht einschüchtern lassen
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Das RHiNO (Really High-Value New Opportunity)

Fundierte Planung

Offene Kommunikation

Transparenz
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Das ZEBRA (Zero Evidence But Really Arrogant)

Markt- und Kundenkenntnis

Vorsicht vor dem 
Confirmation Bias 
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Der WOLF (Working On Latest Fire)

Fokus halten

Proaktiv handeln

Strategisch arbeiten
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Der Seagull Manager (Viel Lärm, viel Dreck, viel Chaos)

Transparente Kommunikation

Verständnis schaffen

Als Richtungsweisend verstehen, 
statt Richtung vorgebend 



Tipp 1:

EMPATHIE
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Tipp 2:

Bilaterale Gespräche
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Tipp 3:

Fakten schlagen Meinungen
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